Менеджер з продажу рентгенівських аналізаторів
TEKСA – це провідна компанія, що спеціалізується на постачанні високотехнологічного обладнання для харчової, лакофарбової та фармацевтичної промисловості. Наш успіх ґрунтується на глибоких знаннях у вузьконаправлених наукових і технічних областях, якими володіють наші фахівці.
Наразі ми шукаємо Менеджера з продажу рентгенівських аналізаторів, який долучиться до нашої команди та допоможе нам розвивати наш бізнес.
Що ми пропонуємо:
· Офіційне працевлаштування, повністю біла заробітна плата;
· Офіс біля м. Поштова площа (5 хвилин пішки);
· Графік роботи: Пн-Пт з 9:00 до 18:00;
· Щорічна оплачувана відпустка, лікарняні;
· Дружній колектив і підтримка від досвідчених колег;
Вимоги:
· Вища технічна освіта. Готові розглянути студентів останніх курсів, аспірантів;
· Досвід роботи в продажах B2B буде перевагою
· Знання англійської мови буде значною перевагою
· Відмінні комунікаційні навички та здатність будувати відносини з клієнтами
· Вміння вести переговори та закривати угоди буде перевагою
· Самостійність та ініціативність
Обов'язки:
· Активний пошук та залучення нових клієнтів у сфері продажу рентгенівських та оптико-емісійних аналізаторів (гірничодобувні, металургійні, нафтопереробні, скляні підприємства)
· Проведення презентацій та демонстрацій обладнання потенційним клієнтам
· Ведення переговорів та заключення угод з клієнтами
· Спілкування з представниками іноземного виробника з технічних та комерційних питань (70% переписка поштою анлійською мовою)
· Підтримка існуючих клієнтів та розвиток відносин з ними
· Праця з внутрішніми відділами компанії для забезпечення задоволеності клієнтів
· Підготовка регулярних звітів щодо продажів та активностей

Якщо ви відповідаєте вимогам та маєте бажання приєднатися до нашої команди, запрошуємо Вас надіслати нам своє резюме!

Контактна особа – Олена, 0678295174, hr@tecsaukraine.com.ua
Більше про нас в соц. мережах та на сайті: 
https://tecsa.com.ua/uk/
https://ua.linkedin.com/company/tecsa-ukraine
https://www.facebook.com/tecsaukraine
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